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“Investimento: conhecimen ACIL/RAFAELA SILVA
(O Fashion Week da construgao) :

vocé encontra aqui

s

to que gera riqueza” foi o tema
do primeiro Encontro com Em-

presarios de 2017, que contou
com a presenca da consultora
financeira e de investimentos,
Daniele Cardoso.
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raneomenorpresot | COMPras Premiadas: ainda da tempo
© -437 17-0717: | de participar!

www.oreidopiso.com -

Para participar da campanha
e ter direito aos cupons e mate-
riais de divulgacdo, os associa-
dos interessados devem con-

tribuir com apenas 10 parcelas

de R$ 30,00 por més, em a se-

rem quitadas juntamente com a
! mensalidade da entidade.

Dia da Empresa Limeirense: Faca sua indicacao e ajude
a eleger os destaques deste ano

\ I.eandro Karnal;

_ Sua vida mais azul Reserve seu convite com preco promocional
3446.4656 * medical.combr MEQIQI\L até 31 de marco

OTICAS|CAROL

MARCOEO
MES DAS MULHERES

€ para comemorar, 8 de marco ;
nas Oticas Carol a armagdo é OTICAS CAR L
arétis para elas mediante DIA INTERNACIONAL DA MULHER | 0

acomnra daS IenteS (ampanha promocional Armacdo grétis para Mulheres, vélido para armacoes marca propria Gticas Carol, mediante a compra de lentes oftalmicas a partir de R$ 175,00,
p g Promogdo nao cumulativa com outras da rede ou com produtos em promogdo. Valido até dia 31 de Marco e mediante a disponibilidade de produto. Consulte regulamento interno na loja. O @ OTICASCAROLCOM.BR




EDITORIAL

VISAO

Quando vamos escrever um
artigo ou um editorial como es-
te em que o tema é livre, vem
em decorréncia o que estamos
pensando ou a situacdo atual, e
neste momento o que estd em
evidencia é a expectativa da re-
solucdo politica brasileira que
vem refletindo na economia do
Pais e mais diretamente na ca-
deia produtiva como a indus-
tria o comércio e a prestacao
de servicos.

As noticias ruins sobre fa-
tor econdmico ndo sao poucas.
Com essa crise politica, a turbu-
|éncia econdmica ndo deixa de
causar, entre outras coisas, nu-
Imeros negativos, recessao e au-
mento do desemprego. Apesar
de atualmente as expectativas
de recuperagao serem melhores
do que no passado, nao sinali-
zam o fim da crise.

Em 2016 a retracdo economi-
ca foi de 3,6%, sendo a pior regis-
trada nos dltimos 20 anos, e para
este ano o Banco Central proje-
ta crescimento entre zero e 0,5%,
apontando assim uma lenta re-
cuperacdo. Governos, empresas
e familias se endividaram muito
nos tltimos anos e neste momen-
to passam por uma fase de ajustes.
O consumo esta menor devido ao
endividamento das familias e do
alto desemprego; o governo nao
tem espago fiscal para ampliar
gastos, e as empresas também es-
tao em situacao delicada, o que se
torna retomada lenta.

Crise politica é o principal
motivo da turbuléncia econdmi-
ca, onde a preocupacdao maior
dos politicos, claro que com al-
gumas excecoes, é se defender
das mais variadas manobras de
corrupcao, lavagem de dinheiro,

Francisco de Salis Gachet
Diretor da ACIL

VAI COMPRAR?

Acompanhe semanalmente a carga tributaria embutida nos
produtos consumidos pelos brasileiros. Os valores de referéncia

sdo baseados na média das cargas dos produtos nacionais.

DIVULGACAO

Bolsa (39,95%)
Valor: R$ 130,00
Imposto: R$ 51,93
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caixa dois, entre outros, para
se garantirem em seus postos e
consequentemente no poder, e
pouco fazendo ou incentivan-
do para que a economia encon-
tre o caminho do crescimento,
0 que traz muitas incertezas pa-
ra os investidores.

O setor industrial esta estag-
nado, muitas industrias diminu-
iram ou fecharam as atividades
e raras apresentam crescimen-
to, sendo que o governo pode-
ria com uma simples medida,
regular as importagdes, princi-
palmente de maquinas e equi-
pamentos, e incentivar o setor
no ambito fiscal e tributario pa-
ra que retome as atividades pro-
dutivas, voltando a gerar o tao
esperado emprego no campo in-
dustrial, e com o resultado, a re-
tomada da economia em todos
os setores do comércio e presta-
¢do de servicos.

Compete a no6s cidadaos co-
brarmos mais 0s nossos repre-
sentantes politicos de todas
as esferas, fomos nés que os

do ano de 2016.

Associacdo

Comercial
' elndustrial

de Limeira

EDITAL DE CONVOCACAO

Nos termos de seu Estatuto Social, a As-
sociacao Comercial e Industrial de Limeira-
-ACIL, convoca seus associados para Assem-
bleia Geral Ordindria, a realizar-se em sua
sede, localizada a Rua Santa Cruz, n° 647,
nesta cidade de Limeira, no dia 27/03/2017,
as 17h30min, em primeira convocacao, com a
presenca que represente no minimo 10% dos
seus associados, ou com inicio as 18h30min,
com qualquer nimero de associados, tendo a
seguinte Ordem do Dia: Aprovacao de contas

Limeira, 20 de marco de 2017.

elegemos, para que em todos
os setores do Brasil impere o
crescimento para o bem co-
mum de todos.

José Mario Boéza Gazzetta
Presidente

EXPEDIENTE

DIRETORIA

Presidente: José Mario Bozza Gazzetta

1° Vice-Presidente: José Franca Almirall

2° Vice-Presidente: Hélio Roberto Chagas

1° Diretor-Secretario: Valmir Lopes Teixeira Martins
2° Diretor-Secretario: Alexandre Gaib

1° Diretor-Financeiro: Francisco De Salis Gachet

2° Diretor-Financeiro: José Luis Pereira Negro
Diretor De Patrimonio: José Geraldo Vieira Cardoso
Diretor Social: Antonio Francisco Dos Santos

CONSELHO
DELIBERATIVO

Presidente: Roberto Martins
Vice-Presidente: Badih Bechara
1* Secretaria: Carolina Mecatti
2° Secretario: Luis Alberto Gullo

MEMBROS DO CONSELHO DELIBERATIVO

VOCE SABE PARA ONDE VAI TODO O
DINHEIRO DOS TRIBUTOS?

UNIAO
ESTADO

PENSE NISSO!

4,5%

Fonte: Ministério da Fazenda — Receita Federal

CONSELHO CONSULTIVO

69,5%

Eduardo Hanna
José Carlos Schenk
José Luiz Battistella
Jurandir Bella
Odair José Giusti

As informacoes e opinioes contidas nas colunas
assinadas deste jornal sao de responsabilidade de
seus autores.
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José Roberto Kiihl

José Roberto Piccinin

Marcelo Bragotto

Marcelo Voigt Bianchi

Marilda R. De Castro Malavasi
Reinaldo Bastelli Junior
Renato Laranjeira

Valter Zutin Furlan

Antonio Carlos Longo

Benedicto Carlos Toledo Lima
Cassio A. Peixoto dos Santos

Cassio Roque

Claudiney Cheli Lotufo

Clodomiro A. Rossi

Daniel Gullo de Castro Mello
Emerson Clayton da Silva Camargo
Flavio Luiz Miguel da Costa Lago

CONSELHO FISCAL

Marcos Antonio Ribeiro Bozza
Reinaldo Chinelatto
Wilson Bertolini

Oswaldo Conti

Pedro Teodoro Kiihl
Reinaldo Bastelli
Renato Hachich Maluf
Virgilio Rossi

EQUIPE

Divaldo Corréa: Gerente Executivo
Leonardo Bardini: Estagiario

Luiz Sanches: Diagramador
Rafaela Silva: Redatora

Vanessa Mantovani: Comercial

Associacdo
o Comercial
' elndustrial
de Limeira

Rua Santa Cruz, 647 - Centro
Limeira - SGo Paulo - CEP: 13480-041
Fone (19) 3404-4900
wwuw.acillimeira.com.br
visaoempresarial@acillimeira.com.br
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Medical avanca com cirurgia que pode chegar ate 95%
de chance de cura de cancer

Cirurgia citorredutora com
quimioterapia intraperitonial hi-
pertérmica. O nome é tdo com-
plexo quanto o préprio procedi-
mento, realizado pela primeira
vez na regido, no Hospital Medi-
cal, em janeiro, em uma paciente
com cancer avangado na regido
do periténio. Durou 10 horas e
envolveu muitos profissionais.

O tumor ja estava dissemina-
do na cavidade abdominal. Ela
ja tinha passado por outros tra-
tamentos, inclusive uma cirur-
gia anterior e a doenga ainda se
encontrava em atividade. Apés
uma avaliacdo criteriosa, foi in-
dicada a cirurgia citorredutora
com HIPEC, como o nome do
procedimento abreviado é co-
nhecido, que pode oferecer, em
alguns casos, como no da pa-
ciente em questdo, até 95% de
chance de cura.

Os cirurgioes oncolégicos Edu-
ardo Ruzzante Pinheiro e Dr.
Douglas Daniel Vilela coorde-
naram o tratamento, que tam-
bém contou com o oncologista
clinico Dr. André Orlando Mar-
ques e o anestesiologista Dr.
Airton Correa de Almeida Ja-
nior e, apresentaram a diretoria
da Medical a alternativa cirtr-

gica para doencas neoplasicas
avancadas, indicada em alguns
casos especificos, como tumo-
res disseminados do peritonio,
do apéndice, ovario, célon e es-
tébmago, quando a doenca atin-
ge uma disseminacado peritonial
conhecida como carcinomato-
se. O procedimento é recente no
Pais e é de altissima complexi-
dade, pois pode exigir a remo-
¢do de multiplos érgdos do ab-
dome para a retirada de todo o
tumor. “Também é complexa do
ponto de vista de repercussao
para o paciente porque, remover
orgaos, tem 0s seus riscos”, ex-
plicou Dr Eduardo. Apenas para
remover a doenga, a cirurgia du-
rou 7 horas.

Depois da retirada do tumor,
algumas pequenas células po-
dem ainda continuar dentro do
abdome do paciente. Para ma-
tar essas células, aplica-se uma
quimioterapia intraperitonial e
hiperaquecida.

O especialista explica que
este procedimento tem dife-
rencas da quimioterapia con-
vencional, que se administra na
veia ou com comprimidos por
exemplo, pois o remédio circu-
la no corpo inteiro e causa 0s

efeitos colaterais conhecidos.
“Quando aplica a quimioterapia
sO dentro do abdome, os efei-
tos sdo minimizados. A outra
vantagem € que a quimiotera-
pia hiperaquecida faz com que
o remédio haja de forma mais
eficiente dentro das células”.

Com o auxilio de uma ma-
quina, similar a de circulacao
extracorpérea usada em cirur-
gia cardiaca, é feito com que
o medicamento circule no lo-
cal. A mdaquina aquece o qui-
mioterapico, até 42° C, tor-
nando-o mais eficiente porque,
desta forma, consegue pene-
trar melhor na célula que tem
a doenca. Esse procedimento
de circulacdo do medicamen-
to, dentro da barriga, durou
mais ou menos 1h30. “Com a
aplicacdo, espera-se as célu-
las cancerigenas que restaram
ap6s a remocao da doencga se-
jam eliminadas”.

E o que tem sido observa-
do na paciente submetida apés
o procedimento. Ela teve exce-
lente evolucdo: ficou dois dias
na UTT e mais cinco no quarto.
A paciente teve alta hospitalar
sem dreno, sem sonda, sem dor.
“Hoje, ela tem uma vida nor-

mal, sem nenhuma sequela da
operacao. Agora, é o tempo que
vai dizer como vai ser. Pode-
mos afirmar hoje que a pacien-
te se encontra livre de doenca.
Ela aparentemente esta curada.
Estd com a doenca totalmente
ndo-identificavel”.

A estatistica que o cirurgido
possui é de que o procedimen-
to foi muito pouco realizado
fora das grandes capitais do
Brasil. Em centros especiali-
zados, a rotina pode ser maior,
mas trata-se de uma cirurgia
muito recente que permite que
as pessoas com cancer avanga-
do tenham expectativa maior
de sobrevida, em casos que até
entdo eram considerados de
pouca esperangca.

A partir de agora, a cirurgia
podera ser realizada outras ve-
zes no hospital, mas o médico
enfatiza que ndo sdo todos os
pacientes que sdo candidatos a
esta operacdo, tendo em vista
que, quando héa a doenga avan-
cada, clinicamente trata-se de
um paciente que estd debilita-
do. Entdo, nao sdo todos os pa-
cientes que suportariam esse ti-
po de cirurgia, que também tem
seus riscos.

“No geral, fiquei plenamen-
te convicto de que a Medical
tem toda a estrutura e condi-
cao de realizar uma cirurgia
com tamanha complexidade.
O apoio da diretoria do hospi-
tal possibilitou realizar a ope-
racdo de forma segura. Todos
nos depositaram confianga pa-
ra a realizacdo deste procedi-
mento pois enxergaram que
ndo é apenas um marco para o
hospital, mas sim, uma chance
de vida a uma pessoa”.

Dr. Eduardo destacou que nao
foi uma cirurgia que dependeu
exclusivamente do ato cirturgico,
mas sim de uma grande equipe
que envolveu além dos cirurgi-
Oes oncoldgicos. Contou tam-
bém com a participacdo de on-
cologista clinico, de uma equipe
multidisciplinar de farmacéuti-
cos, fisioterapeutas, nutricionis-
tas, fonoaudidlogos, auxiliares
de enfermagem, enfermeiros,
perfusionistas, médicos intensi-
vistas e anestesistas.

Sdo cirurgides oncoldgicos
com especializacdo em proce-
dimentos complexos. A baga-
gem foi trazida para a Medical
e o hospital fica muito a frente
na regiao.

Otimas opcdes para o publico feminino na Café Brasil Calcados

Oferecendo lindos modelos
de calcados e acessorios pa-
ra o publico feminino, a Café
Brasil Calcados possui varios
modelos de sandalias, rastei-
ras, botas, ténis, sapatos, sapa-
tilhas, bolsas e carteiras sem-
pre acompanhando as ultimas
tendéncias do mercado da mo-
da. “Pedrarias, lacos, metali-
zados, tiras, estilo gladiadora,
diversidade em cores e estam-
pas. Nao importa a sua idade
ou o seu estilo, nds temos pro-

dutos para agradar a todas as
mulheres”; enaltecem o casal
de proprietarios Elaine Mar-
ques e Sidney Provinciato.

Na loja as clientes podem
adquirir calcados da marca
Malu Super Confort. “A cole-
cdo esta muito bonita e, além
disso, facilitamos o pagamen-
to através do cartdo de crédi-
to e de débito, pois aceitamos
todas as bandeiras”, contam
Elaine e Sidney.

Um dos diferenciais da Ca-

ACIL/RAFAELA SILVA

W

A Café Brasil Calcados possui varios modelos de sapatos confortaveis e lindos
acessorios, sempre acompanhando as tltimas tendéncias do mercado da moda

fé Brasil é o atendimento a do-
micilio. “Nossas clientes que aca-
bam ndo conseguindo vir até loja
ligam para n6s ou mandam men-
sagem pelo WhatsApp e envia-
mos algumas opgoes até o local
desejado. Elas gostam muito
pela comodidade e atendimen-
to personalizado que oferece-
mos”, destacam.

A Café Brasil Calgados es-

ta localizada na Rua Dr. Traja-
no de Barros Camargo, 1276, e
atende pelo telefone (19) 3702-
9381 e também pelo WhatsA-
pp (19) 98731-1002. O horario
de atendimento é de segunda a
sexta-feira, das 9h as 18h, e aos
sabados, das 9 as 14h. A loja
também esta presente nas redes
sociais (Instagram e Facebook)
onde os clientes podem acom-

panhar as novidades. “Convi-
damos a todos os limeirenses
para prestigiarem a nossa loja.
Com um espago aconchegan-
te, 6timo atendimento aliado a
excelente preco, descontos es-
peciais e pagamento facilitado,
aqui o consumidor encontra
calcados que combinam a ele-
gancia e conforto”, completam
0S comerciantes.

Calé Brasil

Calcados Femininos

Sandalias, Rasteirinhas, Sapatilhas,
Tamancos e muito mais...

I'inha Confort!

Estilo, Qualidade,
Exuberancia e Beleza

O que vocé precisa,
aqui vocé encontra!

(19) 3702-938 1

Rua Dr. Trajano de Barros Camargo, 1276 - Centro - Limeira/SP

(PROXIMO A MEDICAL)
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Fidelize os clientes com a campanha Compras Premiadas!

Ainda da tempo de partici-
par e aderiracampanhade preé-
mios promovida pela ACIL e
Sicomércio que tem como ob-
jetivo fortalecer o comércio e
incentivar o consumo em Li-
meira. O Compras Premia-
das é um diferencial para as
empresas participantes, que
ao distribuirem cupons pa-
ra o consumidor, fidelizam
seus clientes que podem ser
comtemplados com excelen-
tes prémios durante todo o

ano, nas datas comemorativas
de maior movimento no comeér-
cio: Dia das Maes, Dia dos Na-
morados, Dia dos Pais, Dia das
Criancas e Natal.

Uma das comerciantes que
renovou sua adesdo e parti-
cipara novamente da campa-
nha é a proprietaria da Mar-
cia Monteiro que no passado
premiou um cliente no Dia
das Criancas com uma bici-
cleta e também trocou um va-
le-compra de um ganhador

ACIL/RAFAELA SILVA
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“Quem vem até a loja e ganha os cupons para preencher fica muito
contente e satisfeito por ter a chance de concorrer aos prémios”,
conta a comerciante Marcia Monteiro

DIA DA EMPRESA

LIMEIRENSE

As empresas sdo as engrenagens que impulsionam

a maquina chamada Limeira.

Esse € o momento de enaltecer aqueles que

alavancaram a economia de nossa cidade.

O seu voto é o que possibilita a idealizagao

desta grande homenagem.

Acesse o site da ACIL
www.acillir
e faca sua indicacéo.

om.br

ACIL

do sorteio do Natal. “Acho
a campanha maravilhosa. Ja-
mais ficaria de fora. Acredi-
to muito no seu potencial co-
mo ferramenta de fidelizagao
e quando um cupom da loja
é sorteado ficamos muito fe-
lizes e nossos clientes tam-
bém”, conta Marcia. Ela ain-
da ressalta que apOs premiar
um de seus consumidores a
loja passou a ser pé quente,
“quem vem até a loja e ganha
os cupons para preencher fi-
ca muito contente e satisfeito
por ter a chance de concorrer
aos prémios”.

Para alavancar a campanha
em sua loja, a comerciante
também intensifica a divulga-
¢do do sorteio e premiagoes
em suas redes sociais. “Lo-
go apos o sorteio do Dia das
Criancas, onde tivemos o
cliente contemplado, fizemos
a divulgacdo da premiacdo
em nosso perfil no Facebook,
e no Natal a divulgagdo tam-
bém foi intensificada.”

E com o intuito de premiar

cada vez mais consumidores,
neste ano o Compras Premia-
das contard com excelentes
prémios, tanto para clientes e
vendedores quanto para o em-
presario. “No Dia das Maes e
dos Pais serdo sorteados seis
vales-compra de R$1.000,00,
e no Dia dos Namorados e das
Criancas serdo cinco vales-
-compra no mesmo valor. No
Natal iremos sortear um carro
nacional Okm, além de quatro
vales-compra de R$2.500,00”,
destaca o presidente da ACIL,
José Mario Bozza Gazzetta.

Os vendedores de todas as
campanhas que tiverem seus
clientes sorteados continuam
sendo contemplados, porém es-
te ano o valor do prémio é de R$
200,00 em vales-compra. Outra
novidade sera o sorteio de uma
moto Okm no Natal, exclusiva-
mente para 0S empresarios que
aderirem a promocao.

Adesao
Para participar da campa-
nha e ter direito aos cupons e

materiais de divulgacdo, os
associados interessados de-
vem contribuir com apenas
R$ 30,00 por més, de abril
de 2017 a janeiro de 2018, ou
seja, em 10 parcelas a serem
quitadas juntamente com a
mensalidade da entidade.

Os empresarios deverao pre-
encher uma Carta de Adesao
disponivel na sede da ACIL e
no site www.acillimeira.com.
br (onde é possivel realizar o
download do documento), e
trazé-la devidamente assinada
até a entidade. Informacoes e
possiveis davidas pelo telefo-
ne (19) 3404-4924, falar com
Ana Lidia.

Lembrando que devido aos
padrdes de execugdo da cam-
panha promocional - dentro
das diretrizes exigidas pe-
la Caixa Econdmica Federal
- a adesdo podera ser efetu-
ada somente até a data limi-
te estipulada: 25 de marco de
2017, ndo sendo permitida a
entrada de novos participan-
tes posteriormente.

Perdeu documentos ou cheques no

Carnaval? Saiba o que fazer

Registrar o desaparecimento no ‘SOS Cheques e Documentos’
evitara fraudes e golpes em seu nome

E comum, durante o periodo de Carnaval, perda, furto, roubo ou extravio de carteira de identida-
de, de motorista, CPF, cheques e outros documentos. Quem vivenciou essa situacdo precisa tomar
algumas atitudes para evitar fraudes ou golpes em seu nome.

A primeira providéncia é registrar Boletim de Ocorréncia na delegacia mais proxima.

Mas s6 isso ndo basta. E importantissima a inclusdo do desaparecimento no “SOS Cheques e Do-
cumentos”, um servi¢o da Boa Vista SCPC que informa ao mercado que ha algo de errado naquela

documentacao.

Para fazer o registro é bem simples e gratuito. Basta acessar o site Consumidor Positivo (www.
consumidorpositivo.com.br), da Boa Vista SCPC, e, ap6s realizar o cadastro, informar quais docu-

mentos estdo desaparecidos.

As informacGes ficam disponiveis no “SOS Cheques e Documentos” por cinco anos e o proprio
cidadao pode fazer o pedido de exclusdo a qualquer momento. Se quiser continuar com o aviso de

Como funciona

extravio apds os cinco anos, precisara fazer novo pedido e apresentar Boletim de Ocorréncia.

Uma vez registrado o desapareci-
mento no “SOS Cheques e Documen-
tos” da Boa Vista SCPC, cada vez que
um lojista consultar o nimero do CPF
um alerta é disparado com a informa-

¢do de que a documentacao foi rouba-
da, furtada, extraviada ou perdida. Isso
evita que o nome do cidadao seja usa-
do indevidamente para golpes.

DIVULGAGAO
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Encontro com Empresarios destacou a importancia do
investimento financeiro

“Investimento: conhecimento
que gera riqueza” foi o tema do
primeiro Encontro com Empre-
sarios de 2017, que contou com
a presenca da consultora finan-
ceira e de investimentos, Daniele
Cardoso, que também atua como
auditora bancaria e é colunista
oficial na Radio Magnifica FM
103,5, como Coach Financeiro.

Em sua apresentacao Danie-
le falou sobre a necessidade de
mudancas de habito do brasi-
leiro, que ndo costuma guardar
dinheiro e nao faz planejamen-
to financeiro. “Mais de 70% da
populacdo brasileira nao guar-
da dinheiro”, destacou antes
de explicar a importancia de
saber como aplicar o dinheiro
e quais as opgoes disponiveis

no mercado. “O tema é mui-
to importante para o limeiren-
se que é muito carente de in-
formacdo sobre investimento,
entdo eu acredito que por mais
que o capital seja minimo, as
pessoas tém que ter o concei-
to de como enriquecer, até por-
que hoje os jovens provavel-
mente ndo poderdo contar com
o apoio do INSS para se apo-
sentar. Assim, se comecar ago-
ra, ainda jovem, vai conseguir
juntar um patrimonio para vi-
ver bem quando ficar mais ve-
lho”, explicou a consultora.
Os tipos de investimentos
ofertados em bancos de vare-
jo e de investimentos e qual a
diferenca entre eles foram al-
guns dos tépicos abordados por

Ingressos para palestra com
Leandro Karnal tem precos
promocionais até 31 de marco

“Como compreender 0 mun-
do em acelerada transforma-
¢do” é o tema da palestra que
sera apresentada por Leandro
Karnal em sua primeira visita
a Limeira, no dia 9 de maio as
19h30 no saldo social do Nos-
so Clube. O evento é uma rea-
lizagdao da ACIL, com o apoio
de seu Conselho da Mulher
Empreendedora e do Nucleo
de Jovens Empreendedores, e
tera uma parcela do valor arre-
cadado na bilheteria revertida
para a APAE Limeira.

O 1° lote de ingressos ja es-
ta sendo vendido com preco
promocional até o dia 31 de
marco, entdao os interessados
em prestigiar o ilustre historia-
dor, doutor em histéria social
pela USP e professor da UNI-
CAMP, precisam reservar seu
convite caso queiram se bene-
ficiar do desconto.

Associados da ACIL po-
derdo reservar seus ingressos
através do telefone (19) 3404-
4902 ou e-mail cursos@acilli-
meira.com.br, e posteriormente
retira-los no balcao da entida-
de. O valor para socios até o dia
31 é de R$ 80,00.

Os ndo sécios poderdo ad-
quirir os convites em diversos
pontos de venda espelhados pe-
la cidade: Otica Milly e Milly

Joalheria, Livraria IV Centena-
rio, N6z Café e Pdes e também
na secretaria do Nosso Clube.
O valor de cada ingresso até o
dia 31 é de R$ 100,00.

Leandro Karnal

Historiador, doutor em His-
toria social pela USP e profes-
sor na UNICAMP, Leandro
Karnal é convidado de progra-
mas como o Jornal da Cultu-
ra e Café Filosofico. Escreveu
em autoria e co-autoria mais de
dez livros, alguns dos quais es-
tdo entre os mais vendidos do
Brasil, como “Verdades e Men-
tiras” ; “Felicidade ou Morte”;
“Pecar e Perdoar”; “Detracao —
breve ensaio sobre o maldizer”;
“Historia dos Estados Unidos
“ e “Conversas com um jovem
professor”. E membro do con-
selho editorial de muitas revis-
tas cientificas do pais. E co-
lunista fixo do jornal Estadao
e tem participag0es semanais
nas radios e canais de TV do
grupo Bandeirantes. Foi en-
trevistado por quase todos 0s
grandes nomes da televisao
como Jo Soares e Marilia Ga-
briela e suas analises ocupam
paginas de revistas de circu-
lagdo nacional. Seus videos e
frases circulam pela internet
com grande popularidade.

Daniela em sua palestra. Para a
comerciante e proprietaria da
loja Lu Baila Calgados e Aces-
sérios Femininos, Juliane Cor-
deiro, que veio pela primeira
vez ao Encontro com Empresa-
rios o tema foi muito pertinen-
te para o momento. “A Danie-
le falou muito bem ao focar na
importancia de economiza e in-
vestir o dinheiro corretamente.
Gostei muito, principalmente
porque o tema é voltado para o
empresario que esta preocupa-
do com as finangas”, disse Ju-
liane que pretende prestigiar os
proximos eventos da ACIL.
Para o presidente da ACIL, o
Encontro com Empresarios co-
mecou com pé direito ao abor-
dar um tema tao importante para
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ACIL/RAFAELA SILVA

Diretores e o presidente da ACIL entre a palestrante Daniele Cardoso e
alguns dos participantes do Encontro com Empresarios

a classe empresarial de Limei-
ra. “Estou muito satisfeito com
a palestra que foi 6tima. Tive-
mos um publico bom, interessa-

do no assunto, e a apresentacao
da consultora foi excelente, bem
clara e objetiva”, destacou José
Mario Bozza Gazzetta.

LEANDRO KARNAL

PALESTRA

COMO COMPREENDER O MUNDO EM
ACELERADA TRANSFORMACAO

9 DE MAIO - 19h30 - SALAO SOCIAL DO NOSSO CLUBE
PONTOS DE VENDA:

SOCI0S: » ACIL
NAO SOCIOS:

* OTICA MILLY E MILLY JOALHERIA

« NOZ CAFE E PAES
» NOSSO CLUBE
e LIVRARIA IV CENTENARIO

MAIS INFORMACOES

(19) 3404-4902

cursos@acillimeira.com.br

—————— REALIZAGAO:

ACIL:

APOIO: —Mm

NJE.-.

CME.-

PARCERIA:

p \|/ e APAE

<% We  Limei
S Limeira - SP
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INFORMATICA

Um projeto é um conjunto
de atividades, realizadas em
grupo, destinadas a produzir
um produto, servico ou resul-
tado tnico.

Todo projeto é temporario,
pois tem um inicio e fim defini-
dos em um periodo de tempo,
portanto, um escopo e recursos
definidos. Ndo é uma operacao
rotineira, mas um conjunto es-
pecifico de operacGes que tém
um destino, que é atingir um
resultado em particular.

Para sua realizacao, todo
projeto conta com uma equi-
pe de pessoas que geralmen-

VISAO

Gerenciamento de projetos

te ndo trabalham juntas e, em
alguns casos, sdao oriundas de
diferentes organizagoes.

Ha projetos de todos os tipos,
de diferentes areas, para os mais
diversos fins.

O desenvolvimento de um
novo software, a construcao de
um prédio, uma nova politica de
vendas para um mercado especi-
fico, todos sdo projetos.

Um projeto deve ter suas ati-
vidades gerenciadas de forma or-
ganizada, para a apresentacao dos
resultados, dentro do prazo e do
orcamento previstos.

Gerenciar um projeto é aplicar

conhecimentos, técnicas e habili-
dades na execugao de tarefas de
forma eficaz. E uma competéncia
estratégica para as organizagoes,
que contribui para a unido de es-
forcos em um objetivo comum.
Em uma abordagem tradicional,
0 gerenciamento de um projeto é di-
vidido em cinco processos: Inicio;
Planejamento; Execucdo; Monito-
ramento e controle e Encerramento.
Para a manutengdo do contro-
le do projeto é importante que
se faca um bom planejamento, a
analise dos valores agregados, a
identificacdo de riscos, o crono-
grama e a melhoria do processo.

Utilizar-se de ferramentas pa-
ra o gerenciamento de um proje-
to é uma boa saida.

Procure por aplicacoes, de prefe-
réncia on-line para a integragao en-
tre os agentes do projeto, que traba-
lhem com os processos e areas de
gerenciamento baseadas em meto-
dologias conhecidas e comprova-
das, como o guia PMBOK® & Pa-
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droes — Pmi, que é referéncia na
area de gerenciamento de projeto.

Além uma ferramenta para o
gerenciamento das informagdes
do projeto, é recomendavel ter o
acompanhamento de um profis-
sional capacitado para a orien-
tacdo na criacdo e execucdo das
tarefas de gerenciamento e ana-
lise de resultados.

Luis Loterio

Gerente Comercial

Setor4 Sistemas Ltda

ANy Desconto para pagamento a vista em dinheiro

Muitos consumidores de-
vem ter notado, em algum
momento, que varios estabe-
lecimentos estdo anunciando
e informando pagamento com
desconto para quem pagar a
vista e em dinheiro. Mas esta
pratica é permitida?

A resposta é sim! Desde 27
de Dezembro de 2016. E o que
prevé a Medida Provisoria 764
de 26 de Dezembro de 2016, a
MP “dispde sobre a diferencia-
¢do de precos de bens e servicos
oferecidos ao publico, em fun-
¢ao do prazo ou do instrumento
de pagamento utilizado.”

Tal medida prevé que: “Art.
1° Fica autorizada a diferen-
ciacdo de precos de bens e ser-

AGENDA DE CURSOS

vicos oferecidos ao publico, em
funcdo do prazo ou do instru-
mento de pagamento utilizado.”

Com isso, os fornecedores de
bens e servicos podem conceder
descontos para o consumidor
que pagar a compra a vista em
dinheiro. Compras a vista com
pagamento por meio de cartdo
de crédito e débito ndo sdo mais
obrigadas a acompanhar o des-
conto, diferentemente do que se
praticava até bem recentemente.

A medida dividiu consumi-
dores, fornecedores e 6rgaos de
protecao ao consumidor. O en-
tendimento majoritdrio ainda é
sobre pratica abusiva na discri-
minacdo do meio de pagamen-
to utilizado. Inclusive, tal maté-

Indicadores e Metas

Data:23deMarco | Hordrio:18has22h

ria havia sido decidida perante o
STJ (Superior Tribunal de Justi-
¢a) que entendeu a pratica como
sendo abusiva.

Os orgaos de defesa acreditam
que a medida permitira aos for-
necedores aumentarem os valo-
res para pagamento com cartao ao
invés de fornecerem os descon-
tos para pagamento em dinheiro,
principalmente quando anunciam
0S precos para pagamento em di-
nheiro somente. Outro posiciona-
mento diz respeito a seguranca de
consumidores e os proprios for-
necedores que deverdo aumentar
a circulacdo de dinheiro nos bol-
sos e caixas de lojas.

Por outro lado, os fornecedores
defendem que a pratica aumenta-

rd a concorréncia e os precos de-
verao cair, ja que no caso de pa-
gamento em dinheiro ndo havera
a intermediacdo das entidades fi-
nanceiras e operadoras de cartdo.

No entanto, deve-se observar
que as regras basicas sobre a in-
formacdo clara e objetiva, ex-
posicao de precos nos produtos
a venda, cobranca de valor mi-
nimo de compra, entre outras,
continua valendo.

Em relacdo a MP devemos
lembrar que tem forca de lei,
mas possui validade de 120 dias,
sendo 60 dias prorrogaveis por

mais 60, portanto, tal medi-
da precisa ser aprovada pelo
Congresso Nacional para se
tornar definitiva.

O assunto é complexo e seus
efeitos serdo sentidos com al-
gum tempo da pratica em vi-
gor. Dessa forma, somente
poderemos dizer se a medida
trouxe os beneficios esperados
com o tempo. O que vale dizer
é que nas relacdes de consumo
deve prevalecer, acima de tu-
do, a boa fé de ambas as partes,
0 bom senso e o respeito a le-
gislacdo consumerista.

Dr. Noedy de Castro Mello

Coordenador de Assuntos Juridicos

Organize seus Processos para Crescer

Data:27de Marco | Hordrio: 19has21h

Objetivo: Tratar sobre a importancia dos indicadores e metas para o
gerenciamento da empresa e apresentar ferramentas que permitam
implementar acées de melhorias que terdo repercussdo nos proprios
indicadores,comafinalidade deatingiras metas propostas.
Publico-alvo: MEle ME

Local: ACIL-RuaSantaCruz, 647 - Centro

Inscrigcoes: 3404-4902 / cursos@acillimeira.com.br

Investimento: R$80,00 | Realizacdo: Sebraee ACIL

Comecar Bem - Formalizacao

Data:30de Marco

Horario:18h as22h

Objetivo: Aprender o passo a passo para formalizar a empresa, quais
sdoosdireitoseobrigacéesdonegodciojaformalizado.

Publico-alvo: Potencialempresdrio

Local: ACIL- RuaSantaCruz, 647 - Centro

Inscricoes: 3404-4902 / cursos@acillimeira.com.br

Investimento: Gratuito

Realizacdo: SebraeeACIL

Objetivo: Entender como o planejamento e a organizacdo do processo
produtivo podem ser a chave para reduzir custos, ampliar a producdo e
promover o crescimento da empresa.

Publico-alvo: MEle ME

Local: ACIL - RuaSantaCruz, 647 - Centro

Inscricoes: 3404-4902 / cursos@acillimeira.com.br

Investimento: Gratuito

Realizacdo: SebraeeACIL

Na Medida - Planejamento Estratégico

Data:3,4,5e6deAbril | Hordrio:18h das22h

Objetivo: Aprender a construir o planejamento estratégico do negdcio e
definir um posicionamento claro de onde quer chegar, determinar
objetivos, metas e indicadores.

Publico-alvo: MEI, MEe EPP

Local: ACIL - RuaSantaCruz, 647 - Centro

Inscricoes: 3404-4900

Investimento: R$240,00

Realizacdo: SebraeeACIL
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Saiba como se preparar para a pascoa

Conheca as estratégias que podem intensificar os negécios e ampliar o lucro durante o periodo

Assim como o Natal e o Dia das Maes, a Pascoa tem
se mostrado um periodo para gerar bons negdcios. Além
dos chocolates, a época pode ser muito propicia para a
venda de vinhos, pescados, condimentos (azeite e er-
vas), brinquedos (como venda complementar dos ovos
de chocolate), servicos de manutencao veicular (por
causa das viagens feitas no feriado), bares, restaurantes
e pacotes turisticos.

Comércio varejista

O comércio prevé que as vendas de ovos de Pascoa cres-
cam 2% em 2017 em comparagdo ao ano anterior. Para nao
perder as oportunidades geradas no periodo, veja algumas
dicas para lucrar mais sem perder o foco:

* Quanto mais vistosos forem os produtos, maiores as
chances de venda.

* Avalie a disponibilidade de produtos no estoque e pro-
grame a compra de ingredientes antecipadamente.

* Treine sua equipe para atender as necessidades do seu
publico, inclusive, os funcionarios temporarios.

* Use artigos de decoragdo que remetam a Pascoa, mes-
mo que seu negdcio nao comercialize os produtos da época.

* Lembre-se de contabilizar o custo da mercadoria a ser
vendida, incluindo o valor da embalagem no preco final.

* Avalie acOes de divulgacao, aproveite os canais digitais e
as midias sociais para aumentar as vendas e atingir um maior
numero de clientes.

* Aproveite o periodo para fidelizar clientes e construir re-
lacionamentos duradouros. A pratica do pds-venda propor-
ciona mais chances de manter o consumidor e atrai-lo em
outros momentos.

* Organize os ovos de Pascoa em uma estrutura acima da
cabeca dos clientes.

* Lembre-se que 80% da decisdo de compra acontece no
ponto de venda.

Setor alimenticio e de bebidas

Estabelecimentos de alimentagao fora do lar, padarias,
adegas e peixarias oferecem produtos e servicos que tém
grande demanda nesta época como: vinhos, o tradicional ba-
calhau e colombas pascoais. Alguns restaurantes lotam com
familias inteiras que se retinem para festejar. Para estes nego-
cios, o ponto crucial é se atentar para as boas praticas na ma-
nipulacdo dos alimentos. Confira a receita para se dar bem:

* Bares, restaurantes, lanchonetes e mesmo empresas de
entrega de comidas (marmitex) precisam disponibilizar mais
peixes no cardapio no periodo que antecede a Pascoa. Ha
muitas pessoas que restringem a ingestao de carne vermelha
nessa época.

* O gelo utilizado sobre o pescado, por exemplo, fica em
contato direto com o alimento, portanto, deve ser de agua
potavel.

* A Vigilancia Sanitéria intensifica a fiscalizagdo nesta
época, verificando as datas de validade dos produtos. Fa-
ca reposicoes e controle seu estoque de modo a diminuir
as perdas.

* Gerencie seu estoque. O primeiro produto que entra é o
primeiro que deve ser vendido.

» Treine a equipe para manusear os produtos.

* Valorize a exposicao dos produtos.

* Ofereca degustacdo na loja e faca agdes para que o aro-
ma do produto se espalhe em horarios-chave, o que pode
ajudar a aumentar suas vendas.

Turismo
Como em anos anteriores, o periodo da Semana San-
ta (neste ano de 14 a 16 de abril), tem um aumento do
fluxo de pessoas que colocam o pé na estrada, seja para
passar a Pascoa com a familia ou mesmo para descan-
sar, aproveitando o feriado prolongado. Saiba como
transformar os negdécios ligados ao setor turismo em

DIVULGACAO
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Além dos chocolates, a época pode ser
para a venda de diversos produtos e servicos

oportunidades para conquistar os clientes e aumentar
o faturamento:

* Ofereca pacotes para a familia, pois o feriado é favoravel
para esse tipo de programa.

* A divulgacdo precisa ser feita com antecedéncia, para
que os clientes planejem a viagem.

* Use o cadastro de clientes para entrar em contato com
seu publico.

* Aproveite os profissionais que ja foram treinados e se des-
tacaram no periodo de cobertura de férias. Seu atendimento
continuard com qualidade e seus custos serdo menores.

+ E importante que hotéis e pousadas valorizem a data
com decoracoes especificas.

¢ Prepare atividades e brindes especiais para o domingo
de Pascoa e faca publicidade desse diferencial. Isso chama-
ra o cliente.

* Ao planejar as formas de pagamento que oferecera, ve-
rifique o impacto que o parcelamento tera no fluxo de caixa
da empresa.

* Se for preciso fazer a antecipacdo de recebiveis, calcule
as despesas financeiras (juros) incidentes.

Fonte: E-book Prepare-se para a Pdscoa / Sebrae

Diminui a fatia dos créditos da Nota

Fiscal Paulista destinada ao consumidor

No dia 09 de marco foram apre-
sentadas novidades para o progra-
ma Nota Fiscal Paulista, entre elas,
um aplicativo para smartphones e
tablets (sistemas iOS e Android).

Por meio do aplicativo sera pos-
sivel consultar e realizar transfe-
réncias de créditos. Permitira tam-
bém indicar entidades assistenciais
que poderao ficar com créditos de
notas. Hoje, o consumidor interes-
sado em doar o crédito deixa a nota
€m urnas nos COmercios.

Além do aplicativo, o governo
do Estado de Sado Paulo vai pas-
sar a destinar um valor maior dos
créditos para as entidades assisten-
ciais. Do total, 60% ficardo com
essas instituicoes e apenas os 40%
restantes dos créditos serdo distri-
buidos entre os consumidores.

Hoje, as entidades assistenciais
ficam com os créditos das notas
emitidas sem o CPF. E o estabele-
cimento comercial que fez a venda
que aponta as instituices que de-
verdo receber esse crédito.

A fatia para dos créditos para o
consumidor vai diminuir, em contra-
partida, os prémios foram elevados.
Fles aumentam dos atuais R$ 4,7

milhGes para R$ 6,7 milhdes.
Também foi criada uma nova
composicao de devolucdo de cré-
ditos, que passardo a ser de até
30% do ICMS efetivamente reco-
lhido pelos estabelecimentos. Hoje
a devolugao maxima é 20%.
“Estamos fazendo uma gradu-
acdo. Aumentamos uma faixa para
30%, o maximo, por exemplo, pa-
ra area cultural, livros, revistas e jor-
nais’, disse o governador Geraldo
Alckmin ao anunciar as novidades.
“A mudanca também ocorre devido
a necessidade tributéria. Areas com
maior sonegacao, a gente estimula
para ter uma exigéncia maior de no-
tas”, enfatizou.

Sorteios

Os consumidores terdo 600 preé-
mios mensais exclusivos para, que
vao de um prémio de R$ 1 milhdo,
4 prémios de R$ 500 mil a até 500
prémios de R$ 1 mil.

Além disso, todos os cupons fis-
cais doados também gerardo bilhe-
tes para as pessoas fisicas concor-
rerem aos sorteios mensais.

Fonte: DComércio

Furlan completa 55 anos; 3* geracao integra empresa

A MaAquinas Furlan esta
completando 55 anos de ati-
vidades. A chegada da terceira
geracdo da familia fundadora
da empresa é uma das novida-
des. Débora e Gustavo, netos
do fundador Geraldo Furlan,
atuardo na industria.

Débora atuarda na area Co-
mercial. Ela se formou em En-
genharia de Producao pela USP
e prosseguira os estudos na Uni-
camp. Ja Gustavo, administra-
dor de empresas pela Facamp,
trabalhard na 4rea administrati-

va. Nos curriculos deles, ha ex-
periéncias em empresas parcei-
ras das faculdades e em acGes de
responsabilidade social.

A Maquinas Furlan é uma
das principais fabricantes de
equipamentos para mineracao,
acessorios e pecas fundidas em
acos de diversas ligas para re-
posicdo no Brasil, EUA, Euro-
pa e América Latina. A posicao
foi conquistada com uma atua-
¢do que mesclou profissionalis-
mo e administracdo familiar — a
empresa era dirigida por Geral-
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Débora e Gustavo junto da foto do fundador, Geraldo Furlan

do e pelos filhos Wagner e Val-
ter Zutin Furlan.

Porém, a crise econdmica,
que afetou fortemente o setor
nacional de mdquinas e equipa-
mentos, levou a empresa a bus-
car a recuperagdo judicial. Pa-
ra o reposicionamento, medidas
internas foram adotadas.

Ainda no ano passado, o fa-
lecimento do fundador Geraldo
Furlan consternou a familia e os
colaboradores.

Porém, melhorias recentes
na area de mineracdo, mesmo
que timidas, apontam um ce-
nario menos turbulento. A en-
trada de Débora e Gustavo,
filhos de Wagner, sinalizam
confianca na retomada, pro-
cesso que tem tido a participa-
¢do dos colaboradores.

“O ingresso da terceira gera-
¢do demonstra nossa confian-
¢a no futuro da empresa”, dis-
se Wagner Furlan, presidente do
Conselho de Administracdo da
empresa. “O mercado tem de-
manda, e a Furlan tem sido pro-
curada pelos clientes justamente
pela qualidade de seus produtos
e servicos”, completou o CEO
da Furlan, Valter Zutin Furlan.
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Pecas automotivas de todas as marcas e modelos
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FONE/FAX: (19) 3451-6926 / ID:55*96*90880

FONE: (19) 3444-3265 / 3444-7723 | WHATS APP: (19) 97415-0861

Av. Professor Joaquim de Michieli, 28 - Jd. Sdo Paulo - Limeira - SP
e-mail: autopecassantarita@uol.com.br
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Praticidade, rapidez e qualidade
na pre-selecdo de profissionais

Telefone: 3404.9232

www.prev.med.br prev.med@terra.com.br

Rua Pres. Humberto Alencar Castelo Branco, 383
Jardim Mercedes - Limeira-SP

LIMEIRA - SP | Avenida Santa Barbara, 1513 - Vila Santa Rosalia

@19 3441.6869 O limeira@casadoconstrutor.com.br

App VILAGE - Agil e Pratico

VIEE?GE v Exclusivo para clientes.
v Consulte suas marcas e patentes a qualguer momento.
= v Receba no celular informagoes de publicagoes de suas
— marcas e patentes, providéncias a serem tomadas e prazos.
Consulte nossa equipe: i
0800 703 9009 g VILAGE

MARCAS EPATENTES
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° Processo de
. . (-] Empresas
Entidades "' Candidatos 'I'I triagem ﬁlm cadastradas

v Cuidadores de Idosos

Cuidadores de Adultos / Pos cirurgico
hd

Anjos da Guarda

Cmdadores de idosos a domicilio

Cuidadores de Criancas
Acompanhantes em Hospitais
Medicacdes, banhos e curativos

Consultoria

www.anjosdaguardalimeira.com.br Rua Sdo Paulo, 36 - Sala A - ]Jd. Boa Vista Cuidamos de quem voce ama
contato@anjosdaguardalimeira.com.br 19 4103 2202 / 19 3792 0007 / 9 9971 8881 no melhor (ugar do mundo.... Sua casa!

florisa

-RESIDENCIAL-

Totalmente murado, com duas portarias distintas, vigilancia 24 horas.
Rod. SP 151 - Km 03 - Limeira - Iracemépolis

Terrenos a partir de 500
TEL.: (19) 98897 0733 (Plantdo no local)

INFORMACOES E VENDAS:
FRANCISCO SERRANO JUNIOR CORRETOR - CRECI 59.824
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