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A inddstria é um dos seto-
res que mais move a econo-
mia limeirense. Segundo da-
dos levantados pelo IBGE
em uma pesquisa feita pe-
lo FIESP, o setor representa
36,8% do valor adicionado
bruto na cidade, ficando atras
apenas do setor do comércio
e Servigos.
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Mais de mil pessoas presti- =

25 de Maio
Dia da Industria

AVILAGE parabeniza todos os
profissionais Limeirenses pelo trabalho
que traz desenvolvimento e sucesso
para anossa cidade!

giaram o evento com Leandro
Karnal, que veio a Limeira pa-
ra apresentar a palestra “Co-
mo compreender o mundo em
acelerada transformagdo” e
dessa forma compartilhar um
pouco do seu conhecimento
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Asilo Joao Kiihl Filho recebe acao solidaria do Projeto Empreender
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EDITORIAL

VISAO

O dia 25 de maio foi estabele-
cido pelo decreto 43.769 de 21 de
maio de 1958, assinado pelo ex-pre-
sidente da Reptblica Juscelino Ku-
bitschek, como o Dia da Industria e
do Industrial. A data foi escolhida
para homenagear o empresério Ro-
berto Simonsen, considerado patro-
no da indtstria brasileira.

Nascido em Santos (SP), em 1889,
Simonsen entrou para o curso de En-
genharia da Escola Politécnica de
S@o Paulo aos 15 anos. Foi o criador
da Companhia Construtora de San-
tos, a primeira grande empresa de
construcao civil brasileira. Foi sena-
dor, vice-presidente da CNI, presi-
dente da Federac@o das Industrias do
Estado de S@o Paulo e ajudou a fun-
dar, em 1928, o Centro das Indtstrias
de S&o Paulo - CIESP. Em 1946, tor-
nou-se membro da ABL.

Dentre tantas importantes con-
tribuicOes para a indtstria brasileira
estdo, além da fundacdo do CIESP,
a idealizacdo do SESI e do SENAI,

bem como o legado intelectual registra-
do em dezenas de livros.

A Indutstria Limeirense destaca-se
pela diversificacdo de seu polo pro-
dutivo. Temos empresas integrantes
de importantes segmentos industriais,
tais como, Automotivo, Alimentagdo,
Papel e Celulose, Maquinas e Equipa-
mentos, Semijoias e Folheados, Eletro-
eletronica, dentre outros.

Esta diversificacdo deixa a economia
local menos suscetivel a crises setoriais,
como ocoire em algumas cidades onde
o polo industrial estd concentrado em
poucos ramos de atividades.

Limeira também tem outro diferen-
cial, sua localizacdo geografica privile-
giada, que sem duvida é um dos fatores
que atraem investimentos produtivos,
ja que as inddstrias instaladas na cida-
de estdo proximas das maiores regides
consumidoras do Estado, bem como do
Sul de Minas e Norte do Parana.

Entretanto, como todos os outros
segmentos da economia, a Industria Li-
meirense vem enfrentando e sofrendo

Valmir Lopes T. Martins

com a grave crise econdmica que o
pais atravessa. A crise tem impulsio-
nado as empresas a revisarem seus
processos, na tentativa de contingen-
ciar e reduzir ao maximo seus custos.

Nos tltimos tempos, criatividade
foi a palavra de ordem para que as
empresas adaptassem suas estruturas
as necessidade atuais de mercado,
estando, com certeza, mais prepara-
das para a retomada de crescimento,
quando este vier.

Aproveitamos esta data para
agradecer e parabenizar nossos as-
sociados deste segmento, empreen-
dedores que além de criar empre-
gos, geram também riqueza para
Nosso pais, que assim como os de-
mais empresarios de outros seg-
mentos, atuam como verdadeiros
alicerces de sustentacdo para a recu-
peracao econdmica do Brasil. Im-
portante deixar registrado aqui que
sem a perseveranca deles ndo seria
possivel o Brasil atravessar esta gra-
ve crise economica na busca da re-
tomada do crescimento que todos
almejamos.

Esperemos que nesta mesma da-
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MEI ultrapassa sete milhoes de inscri¢oes

O Microempreendedor Individual alcancou, em 2017, a marca
de mais de sete milhdes de negocios formalizados. Isso represen-
ta um crescimento médio de 19% nos dltimos cinco anos, segun-
do levantamento do Sebrae. Essa figura juridica, criada em julho
de 2009, é apontada como o maior movimento de formalizagao e
inclusdo da economia.

De acordo com pesquisa feita pelo Sebrae, entre fevereiro e
marco deste ano, o indice de recomendacdo do programa do mi-
croempreendedor individual foi de 72%. “O MEI tem um indice
de recomendacao superior ao de grandes empresas. Quem empre-
ende sabe que a melhor opcao é trabalhar formalizado”, enfatiza
o presidente do Sebrae, Guilherme Afif Domingos.

O estudo ainda revela que 78% afirmam que a formalizagao
contribuiu para que eles passassem a vender mais, 77% dos mi-
croempreendedores individuais tém a atividade como sua uni-
ca fonte de renda e 74% indicam que a formalizacdo propiciou
melhores condi¢des de compra. “A formalizagdo é facil, rapida,
abre as portas para diversas oportunidades e estimula uma das
principais vocagoes do brasileiro: a do empreendedorismo”, des-
taca Afif.

A pesquisa do Sebrae também apontou que, apesar de todas as
dificuldades e da propria situacdo econdmica, praticamente 1 em
cada 2 microempreendedores individuais ainda se mostra otimis-
ta com as perspectivas de faturamento: 46% acreditam que irdo
faturar mais de R$ 60 mil nos proximos anos. “Metade dos MEI

Diretor da ACIL

ta em 2018, tenhamos mais fatos
concretos para COmemorar, ja com
a efetiva retomada da producdo e do
crescimento. Por fim, uma vez mais,
gostariamos de parabenizar a todos
os industriais e profissionais deste
importante segmento.

era de empregados com carteira assinada antes de se formaliza-
rem. Esse pode ser um bom indicativo de que muitas pessoas que
ficaram desempregadas viram o empreendedorismo como forma
de obtencdo de renda”, conclui Afif.

Fonte: Agéncia Sebrae de Noticias
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Tradicao e qualidade sao o
foco do Procotil Educacional
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A Procotil esta pronta para atender desde o jovem iniciante no mercado
de trabalho, até o profissional que deseja se especializar

Fazer um curso profissionali-
zante hoje é essencial para qual-
quer pessoa que queira entrar
no mercado de trabalho. Para os
jovens este pode ser o primei-
ro passo em sua carreira, e pa-
ra isso é preciso saber selecionar
uma escola de qualidade, que te-
nha profissionais de confianca e
um método de ensino eficiente.

No Procotil é possivel encontrar
todas estas caracteristicas. Além de
contar com mais de 50 anos de tra-
dicdo em Limeira e regiao, a insti-
tuicdo possui em seu corpo docen-
te profissionais atuantes na area em
que lecionam. Sao Cursos Técnicos
reconhecidos pelo MEC, além de
Cursos de Qualificacdo e Aperfei-
coamento (que sao de curta duragao
para atuar na formac@o inicial e no
aperfeicoamento da carreira de pro-
fissionais atuantes do mercado).

A escola atende principalmen-
te jovens que buscam iniciar suas
carreiras ou adultos que procu-
ram se incluir em novas areas ou

se aprimorar. Toda a equipe esta
focada em atender da melhor for-
ma possivel, além de sanar qual-
quer ddvida que possa surgir.
“Nosso colégio é uma referéncia
para o publico e outras institui-
coes. Isso é além de uma garan-
tia de qualidade, um 6timo indi-
cador para as empresas que irao
analisar os curriculos de candi-
datos no momento da entrada no
mercado de trabalho”, conta Ga-
briel Cazzeri Innocencio Figuei-
redo, diretor administrativo e co-
proprietario do Procotil.

O Procotil Educacional e sua
equipe convidam a todos para co-
nhecerem seus cursos e instala-
¢Oes. A escola encontra-se na Rua
Carlos Gomes, 161 no Centro e
seu atendimento é das 7h as 21h.
Para mais informac0es existe o nii-
mero (19) 3441-5050, o site www.
procotil.com.br e a Fanpage: face-
book.com/procotil. Estdo também
presentes no Instagram como @
procotileducacional.

VISAO

Abil Cursos Profissionalizantes disponibiliza
cursos de estética e beleza

Muitas pessoas entram no setor
da beleza como forma de trabalho,
seja pela dificuldade de se conse-
guir um emprego ou para obter uma
renda extra. Para isso é preciso ter
a formacdo correta na area escolhi-
da, com profissionais que unam to-
do seu conhecimento com a experi-
éncia adquirida no dia a dia.

Na Abil Cursos Profissionalizan-
tes é possivel encontrar os melhores
cursos como cabeleireiro, manicure

sobrancelhas, maquiagem, barbe-
aria, limpeza de pele e massagem
modeladora. Todos ministrados por
pessoas atuantes em suas respecti-
vas areas e com vasto know-how de
mercado nas areas de beleza e es-
tética, informatica, e administragdo.

A instituicdo possui todo o su-
porte necessario para o pleno
aprendizado de seus alunos. “Sdo
varios beneficios oferecidos aos
estudantes, como oficina sema-
nal para tirarem duvidas ou pra-

A escola oferece cursos com exceléncia em ensino e totalmente praticos

ticar mais, instrutores totalmente
capacitados que trazem a vivéncia
do mercado para dentro da sala de
aula, além dos cursos serem total-
mente praticos”, conta Elaine Lei-
te, gerente da unidade de Limeira.

A escola tem como exceléncia
a garantia de aprendizado, profes-
sores qualificados, experiéncia na
pratica e 6timo atendimento. “A es-
cola Abil tem o imenso prazer em
convidar e receber aqueles que de-
sejam conhecer nossa empresa, ad-
quirir um curso e ser um profissio-
nal capacitado voltado na area da
beleza, administracdo ou informati-
ca”, acrescenta a gerente.

A Abil Cursos Profissionalizantes
esta localizada na Rua Tiradentes,
687 no Centro. Informacoes sao pos-
siveis através do telefone (19) 3701-
2901 e 3701-2901, além do e-mail
comercial@abillimeira.com.br e do
site www.abilcursos.com.br. A es-
cola também esta presente no Face-
book como @abilcursoslimeira.

ACIL e ponto de arrecadacao da
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l O agasalho que vocé doa,

Com o tema “O agasalho que vocé doa
aquece quem precisa” a Campanha do Aga- -
salho 2017 acontece durante todo o més de
maio. A Associacdo Comercial e Industrial
de Limeira é um dos pontos de coleta. A
caixa de arrecadacao esta localizada na re-
cepcao da entidade. A populacdo pode par-
ticipar doando pecas em bom estado de con-
servacao, em especial cobertores, edredons

e roupas de bebeés.

Além da ACIL, as doacdes também poderao
ser feitas em pontos de coleta espalhados em es-
colas, comércios, empresas, associacdes, farma-
cias, sindicatos, faculdades, academias e igrejas.

Indastria: grande poténcia que cria,
movue, transforma e mouvimenta '
aeconomia dopats
25D EIMAIOEBIADA INDUSTRIA

‘Campanha:
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de 27/04 a 31/05

19 3404 4900 | www.acillimeira.com.br
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Contabilidade foi o assunto do Encontro com Empresarios da ACIL

“Como a contabilidade pode
agregar valor ao negécio e dimi-
nuir riscos” foi o tema do Encon-
tro com Empresérios da ACIL, re-
alizado no dia 15 de maio na sede
da entidade. O palestrante da noite
foi o diretor do Sindicato das Em-
presas de Servigos Contabeis e das
Empresas de Assessoramento, Pe-
ricias, Informacoes e Pesquisas no
Estado de Sao Paulo (SESCON-
-SP), Marcos Feij6 Felipe.

Em sua apresentacdo Felipe
destacou a importancia das em-
presas contarem cCOm a assesso-
ria de profissionais contabeis, que
sdo pecas fundamentais no auxi-
lio da boa administragdo do ne-
gocio. Falou sobre o controle de
despesas e receitas, da apuracao
dos lucros, sobre a preocupacdo
em realizar anualmente um pla-
nejamento tributario, entre outras

vertentes do tema que merecem a
atencao do empresario.

“Sdo varias as vantagens de pos-
suir uma contabilidade estruturada:
segregacao da Pessoa Fisica com a
Pessoa Juridica; seguranca na dis-
tribuicdo de lucros e contra atuacao
do fisco; credibilidade junto a ter-
ceiros; auxilio em controles inter-
nos; seguranca financeira, legal e
nos relacionamentos comerciais e
pagar o minimo de impostos dentro
da lei. Caso o empresario ndo con-
te com uma assessoria contabil ade-
quada, pode estar colocando a em-
presa em risco”, destacou o diretor
do SESCON-SP.

Para o conselheiro da ACIL,
Marcelo Voigt Bianchi, o Encontro
com Empresarios foi muito pro-
dutivo. “Acho que conseguimos
apresentar para 0S empresarios as
dificuldades que possuem, a im-

Nucleo de Beleza do Projeto
Asilo Joao

Dura

Kiihl Filho

nte a acao, as senhoras puderal

ACIL/RAFAELA SILVA
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m receber um novo corte de cabelo,

além de pintar as unhas e receber massagens nas maos e pés

Com o lema “Unir para cres-
cer”, o Projeto Empreender ajuda
0 empresario a sair do isolamen-
to e transforma a ideia de con-
corréncia em parceria. Entre reu-
nioes, acoes conjuntas, compras
coletivas, capacitacOes e missoes
técnicas, os participantes conse-
guem adquirir mais conhecimen-
to e consequentemente se tornam
gestores mais capacitados.

Em Limeira, um dos ntcle-
os formados pelo Projeto é o de
Beleza, que iniciou o ano com
uma acdo coletiva soliddria.
“Quando demos inicio as reu-
nioes este ano, os integrantes ti-
veram a ideia de promover uma
acdo coletiva e o Dia das Maes
foi uma das motivacoes que fi-
zeram surgir o nome da entida-
de Asilo Joao Kiihl Filho”, conta

portancia de se organizarem, além
de mostrar o que a contabilidade,
que é uma ciéncia, é capaz de fazer
para ajuda-los em seus respectivos
negdcios”, disse o conselheiro.

Bianchi também frisou que os
empresarios devem conhecer e
entender mais sobre o tema con-
tabilidade para ndo terceirizarem
integralmente suas obrigacOes e
responsabilidades como gestores.
“Nao é porque a empresa conta
com uma assessoria de um pro-
fissional contabil que o empresa-
rio tenha que ser ignorante em re-
lagdo ao assunto. O gestor deve
ter o minimo de conhecimento e
quanto mais souber, mais condi-
¢oes tera para cobrar o contador
em suas obrigacoes.”

Proximo Encontro
A préxima edigdo do Encontro

a agente de desenvolvimento do
Projeto Empreender em Limei-
ra, Melissa Pires.

A acdo aconteceu no dia 08 de
maio e atendeu 24 senhoras da
instituicdo. “No inicio fomos in-
formadas que apenas 13 senhoras
gostariam de ser atendidas pela
equipe, porém aos poucos fomos
ganhando a confianga delas e con-
seguimos atender praticamente o
dobro do que haviamos planeja-
do e mais um senhor que também
quis desfrutar dos nossos servi-
¢os, o que foi maravilhoso”, fala a
agente de desenvolvimento.

Durante a agdo, as senhoras
puderam receber um novo cor-
te de cabelo, além de pintar as
unhas e receber massagens nas
maos e pés. “Foi muito gratifi-
cante. O grupo se manteve muito
unido por um motivo tdo nobre
que é o solidério, de poder fazer
o bem ao proximo sem desejar

ACIL/RAFAELA SILVA

Diretores e conselheiros da ACIL ao lado de integrantes
da APECL e do palestrante Marcos Feijo Felipe

com Empresarios serd realizada
no dia 10 de julho e contard com
a presenca do diretor executivo da
Sanchez Propaganda, Rafael San-
ches. Na ocasido sera apresentada
a palestra “Os segredos do marke-
ting digital corporativo”. Os par-
ticipantes irdo conhecer os aspec-

qualquer tipo de retorno financei-
ro. Foi muito bom passar a tarde
com elas, dar atencdo, conversar,
fazé-las se sentirem bem. As ve-
zes pra nos é tdo pouco o que se
oferece, mas para eles é muito”,
relata Eliana de Jesus Julio San-
tos, proprietaria da Li Hair e uma
das participantes mais antigas do
grupo de Beleza.

Todo o material descartavel uti-
lizado para o atendimento as se-
nhoras, como luvas, acetona, lixas,
cremes, esmaltes, batons, entre ou-
tros, foi oferecido pela Jéssica Cos-
méticos e Princesa Cosméticos, e
apods receberem todos os cuidados
com os cabelos, maos e pés, todas
as mulheres atendidas pelo grupo
ganharam uma lembranca: um lin-
do par de brincos de pérola com
detalhes em dourado. As pegas fo-
ram doadas pelas empresas LS Bi-
juterias, que forneceu os brincos, e a
AGF Galvanica, que realizou o ba-
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tos chaves do marketing digital
que geram resultados mais eficien-
tes e explorar essa ferramenta que
pode maximizar a performance da
marca perante seu publico-alvo de
maneira precisa e estratégica. Ins-
cricoes e mais informacdes pelo e-
-mail cursos@acillimeira.com.br.

Empreender promove acao solidaria no

nho das pecas. “Contar com 0 apoio
e colaboragdo de outras empresas
para que as acoes promovidas pe-
los nticleos do Projeto Empreender
€ muito importante para que tenha-
mos sucesso”, destacou Melissa.

Para a assistente social do
Asilo, Michele da Silva Lima,
esse tipo de atividade é mui-
to bem-vinda porque os idosos
atendidos acabam tendo uma ro-
tina didria que se torna um pou-
co macante para eles, e quando
ha algo diferente para se fazer
ou participar, eles ficam mui-
to contentes. “Eles ndo saem do
asilo, muitos inclusive ndo tem
familia. Ndo é simplesmente a
questdao do corte de cabelo ou
da manicure, mas sim a oportu-
nidade de estar em contato com
outras pessoas, receber atencao,
conversar com eles. Tudo isso é
muito valido”, explica a assis-
tente social.
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Giro na economia, geracao de empregos e educacao: a importancia

da industria

A industria é um dos setores
que mais move a economia no
Brasil, inclusive em Limeira.
Segundo dados levantados pe-
lo Instituto Brasileiro de Geo-
grafia Estatistica (IBGE) em
uma pesquisa feita pela Fede-
racdo das Industrias do Estado
de Sdo Paulo (FIESP), o se-
tor representa 36,8% do valor
adicionado bruto na cidade, fi-
cando atrds apenas do comér-
Cio e servigos.

Com o aumento da indus-
tria cafeeira na cidade em me-
ados do século XX, Limeira
iniciou seu processo de indus-
trializagcdo com a producao de
maquinas agricolas para o be-
neficiamento do setor, expor-
tando seus equipamentos pa-
ra outras cidades da regido.
“Historicamente, ha muito
tempo nossa cidade ja deixou
de ser uma regido especifica-
mente agricola e passou a fo-
car no segmento industrial.

A receita de um municipio é
formada por tributos e impos-
tos, e a industria muito con-
tribui para isso”, conta José
Franca Almirall, secretario de
Desenvolvimento, Turismo e
Inovacao de Limeira.
Socialmente falando, o se-
tor industrial € um dos maio-
res geradores de emprego no
Pais. Segundo dados do Mi-
nistério do Trabalho e Empre-
go através da Relacdo Anu-
al de Informagdes Sociais
(RAIS), este ramo represen-
ta 35,4% dos postos de tra-
balhos formais limeirenses.
Como explica Jairo Ribeiro
Filho, primeiro vice-diretor
CIESP/FIESP Limeira, a ci-
dade tem um polo industrial
bem diversificado, que qua-
lifica e prepara uma mao de
obra para novas oportunida-
des no mercado de trabalho.
“A industria mantém escolas
de formacao profissional com

reconhecimento a nivel na-
cional e internacional, sendo
o SESI e o SENAI, mantidos
pela industria, uma referéncia
ao ensino fundamental e pro-
fissionalizante”, acrescenta.
Dentro deste quadro, o setor
da industria de transforma-
¢do que mais gera empregos
é¢ o0 de Veiculos Automoto-
res, Carrocerias e Autopecas
(16,9%), seguido pelo de Pro-
dutos Diversos (12%) e Pro-
dutos de Minerais Nao-Meta-
licos (10,5%).

Por consequéncia de seu
peso econdmico e social,
o mercado industrial pos-
sui uma grande importancia
na economia. “Quando es-
td bem financeiramente, esta
traz mais recursos para a eco-
nomia da cidade de um mo-
do geral, tanto ao comércio
de forma indireta quanto ao
municipio com seus impos-
tos. Do contrario, caso nao

= SOMOS MAIS QUE PRODUTOS.

 SOMOS DESENVOLVIMENTO, EMPREGO E RENDA.

Nossa saudacao a todas as industrias neste dia.

DIVULGAGAO

A indistria automobilistica representa uma grande
parcela das empresas presentes em Limeira

esteja bem, acaba por reduzir
o fomento do comércio, divi-
sas municipais e, consequen-
temente, pode gerar a falta
de empregos”, explica Ma-
rio Sérgio Lala, presidente do
Sindicato Patronal das Indus-
trias da Construcao de Limei-
ra (SINCAF).

No dia 25 de maio é come-
morado o Dia da Industria, e
a ACIL parabeniza seus qua-

se 280 associados do setor. “E
uma data para lembrarmos o pe-
so e importancia que a industria
possui tanto economicamente
quanto socialmente. Em nome
de nossa diretoria, colaborado-
res e parceiros eu deixo nosso
muito obrigado a estes que au-
xiliam o crescimento continuo
de nossa cidade e regido”, fina-
liza José Mario Bozza Gazzetta,
presidente da ACIL.

DE MAIO

Representante legal das industrias da Construcéo Pesada e
Civil; Ceramicas; Produtos de Cimento; Pinturas e Decoragdes;
Instalagoes; Madeira e Mobilidrio; Marmores e Granitos.

C_ sincaf.com

contato@sincaf.com

Filial |
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Cargas e Encomendas

Matriz - Rua Alan Kardec, 135 « VL. Piza
13486-162 « Limeira/SP
(19) 3441.1264/3451.4154

- Marginal da Via Anhanguera, km 16
05112-000 - Sao Paulo/SP
(11) 3836.1072/3836.5189
7821.5472/7815.2898

- Av. América do Sul, 1253 « Vl. Mariana
14075-290 « Ribeirao Preto/SP
(16) 3996.6445




Quando se pergunta: “O que
é avida”?!... Eis que ressoa em
nossas memarias, 0 propositivo
canto de Gonzaguinha: “Viver
e nao ter a vergonha de ser fe-
liz”! // “Cantar (e cantar e can-
tar!...) a beleza de ser um eter-
no aprendiz”!... Embora nao
apareca em muitos diciondrios,
o neologismo “propositivo” é o
que melhor adjetiva o ideal im-
plicito naquela cancdo volta-
da a representar uma situacao
feliz e melhor para o ser hu-
mano. Ja no titulo — “Eterno
Aprendiz” — essa musica esta

VISAO
LSRN Numa cangio filosofica, a felicidade do aprendizado...

a indicar-nos a condicdo de que
sempre havera o que aprender. E
dai, os questionamentos: E a vi-
da, apenas “a batida de um cora-
¢do”?!... Uma “doce ilusao”?!...
“Maravilha, ou é sofrimento”?
“Alegria, ou lamento”? “E um
nada no mundo”? “Uma gota”?
“Um tempo”? “Um segundo”?
“Um divino Mistério profundo”?
“O sopro do Criador, numa atitu-
de repleta de amor”?!... “E luta e
prazer”? “A vida é o viver”?!...
Ou, “o melhor é morrer”? Pois,
“amada ndo é”; e, seu “verbo so-
frer”? Depois das perguntas, o

compositor, no proprio cantar,
responde: “Somos nds que faze-
mos a vida. Como der ou puder
ou quiser”. E reitera que fica com
“a pureza da resposta das crian-
cas: E a vida, é bonita e é boni-
ta!”. E, ao final, exalta, com énfa-
se, em seu canto (figuradamente,
a “sua arte”) toda a beleza que
transparece quando o individuo
se torna um eterno aprendiz.

E nesse aspecto, a filosofia con-
tida na cangao de Gonzaguinha se
liga ao famoso “paradoxo socrati-
co” firmado na frase: “S6 sei que
nada sei (scio me nihil scire)”!...
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Ou, até, mais profundamente, na
firme garantia nos dada por Je-
sus Cristo, em 18:3: “Eu asseguro
que, a NAo ser que VOCES se Con-
vertam e se tornem como crian-
cas, jamais entrardo no Reino dos
céus”. E foi mais fundo, quando
(em Jodo 3:5 e 6) asseverou a Ni-
codemos: “Em verdade, em ver-
dade te digo: quem nao nascer da
agua e do Espirito ndo pode entrar
no reino de Deus. O que é nascido
da carne € carne; e 0 que é nasci-
do do Espirito é espirito”. E isso
mostra que além do plano fisico,
precisamos aprender que ha outra

Novos sOcios ACIL:

Parabenizamos as novas empresas que fazem
parte do quadro associativo da entidade.

EMPRESA

REVIPEL COMERCIO DE EMBALAGEM
CLiNICA SORRIR FACIL

LT K TELECOM

BRASIL EMBALAGENS

SIT TECNOLOGIA

DORIVAL FRANCO DE MORAES JUNIOR

EQUIPAGGIO MAQUINAS

PET VILLE

MASTER CHICKEN

GILMAR SOLUCOES

GO MAIS ACADEMIA LIMEIRA

K C DE SOUZA MATERIAIS ELETRICOS
AMBIENTALLE CONSULTORIA
LIVRARIA DIVINA PROVIDENCIA
FRUTVIDA

PORTAL MADEIRAS

DIOLASER

ALUGTEC

CONSTRUBEZ

FOX ESCAVACOES

JUNIOR CELULAR

ITEC INSTITUTO TEC EDUCACAO
MARTSEG SEGURANCA DO TRABALHO
TIJOLOS ECO CR

D G FOLHEADOS

CAROLINE PACOLLA

ELETRO METALURGICA HERMET
CORRETA SOLUCOES IMOBILIARIAS
ACADEMIA MONTE CASTELO
ADORO ETC

LUMA PRODUTOS NATURAIS

Sejam
bem-vindos!

ENDERECO

R ANTONIO SALVIATTI, 356

R VISCONDE DO RIO BRANCO, 373

VIA PREFEITO JURANDYR PAIXAO, 2800

AV CAMPINAS, 1672

R JOSE CLAUDIO OLIVEIRA PRINCE RODRIGUES, 275
R BENEDITO KUHL, 770

R PROF OCTAVIO PIMENTA REIS, 562

AV PIRACICABA, 214

AV MARIA THEREZA S B CAMARGO, 1096

R CAPITAO ANTONIO ESTEVES DOS SANTOS, 410
AV JOSE ROQUE DA SILVEIRA, 322

R DOMINGOS DE FELICE, 117

R ORESTES GIACON, 120

R SETE DE SETEMBRO, 731

R PREFEITO MARCILIANO, 401

AV ANTONIO OMETTO, 1205

R SEN JOAQUIM A A B PENTEADO, 545 - SL 02/03/04
AV LARANJEIRAS, 2140

R LORRAINE, 28

R JOSE NORBERTO DE CARVALHO, 41

R ALFERES FRANCO, 324

R DR EUCLIDES Z CALDAS, 641 - PITANGUEIRAS/SP
R LUCIA SANTORO SPERANDIO, 35

EST ANTONIO CAVINATTO, 245

AV MAL ARTHUR DA COSTAE SILVA 795 - LOJA 124
R BOA MORTE, 1062

R CANDIDO SOUZA DE OLIVEIRA, 2425

R VISCONDE DO RIO BRANCO, 638

R LAURENTE CIA, 94

R SENADOR VERGUEIRO, 994

R BOA MORTE, 329

»
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BAIRRO

JD NOVO HORIZONTE

CENTRO

JD CAMPO BELO
CIDADE JARDIM

PQ DAS NACOES

VL CLAUDIA

VILA ROSANA

VL SAO JOAO

JD AQUARIUS

JD PIRATININGA
JD SANTANA

JD SANTO ANDRE
JD MEDITERRANEO
CENTRO

CIDADE JARDIM

VL CLAUDIA

JD SAO MANOEL
VL ELIZA FUMAGALLI

JD MONSENHOR ROSSI

PQ POMPEO
CENTRO
CENTRO

JD DAS NACOES I

BAIRRO DOS PEREIRAS

JD GLORIA
CENTRO

VL SANTA ROSALIA
CENTRO

JD PORTO REAL IV
CENTRO

CENTRO

¥
o
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vida, num plano superior. A ser
alcancada por quem, com a pu-
reza de uma crianga, vier a des-
pojar-se dos valores materiais,
para viver humilde e persisten-
temente o empenho do eterno
aprendiz. Sdo aqueles que saem
do narcisismo das aguas (so-
ciais), para, mediante o conhe-
cer-se, protagonizarem 0s para-
doxos das bem-aventurancas e
do verdadeiro aprendizado.

Paulo Cesar Cavazin

TELEFONE

99691-5830
3443-4490
3445-7333
3038-0011
3701-1630

3453-2116
3444-8737
3443-8105
3442-8208
2114-5858
3713-7898
98968-9525
99809-0315
3444-3868
3451-8855
3442-8748
3702-4004
3703-0340
3704-7176
3033-8960
3703-2425
(16) 99263-1935
3352-8686
3443-0746
98804-7799
99224-1412
3701-1735
3441-9163
3444-2466
3713-0994
3702-0877
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Mais de mil pessoas prestlglam palestra com Leandro Karnal em Limeira

No dia 09 de maio, a ACIL
trouxe pela primeira vez a Li-
meira um dos palestrantes mais
admirados do Brasil. O historia-
dor, doutor em Histéria social
pela USP e professor na UNI-
CAMP, Leandro Karnal, veio
até a cidade para apresentar a
palestra “Como compreender o
mundo em acelerada transfor-
magao” e dessa forma compar-
tilhar um pouco do seu conheci-
mento com os limeirenses que
prestigiaram sua vinda.

Organizado pela ACIL, o
evento contou com 0O patroci-
nio das empresas Via Lux Ilu-
minagao, Nosso Clube e Sicoob
Acicred e foi sucesso de publi-
co: mais de mil pessoas garan-
tiram seu ingresso para a pa-
lestra. “Foi excelente. Karnal
tem um modo muito didatico
de passar o contetido proposto.
Ao mesmo tempo em que brin-
ca nos faz refletir de uma forma
consciente e profunda. Apren-
der é sempre muito bom e com
humor é melhor ainda”, desta-
cou Thalita Ortolan Calderari
Valencia, da rede de farméacias

O publico lotou o saldo Social do Nosso Clube I)ai‘a préstigiar a
palestra de Leandro Karnal

Drogalim. Ela ainda aprovei-
tou a oportunidade para parabe-
nizar a ACIL e pedir que a As-
sociacdo continue promovendo
eventos Como este.

Para Jodao Godoy, da Neo-
sol Energia, Leandro Karnal
abordou assuntos muito in-
teressantes e que valem a pe-
na ser refletidas. “Muitas coi-
sas me chamaram a atencao.
Lembro que em determina-
do momento ele mencionou
o fato de alguma pessoa o ter
questionado sobre o vasto co-

nhecimento que o palestran-
te tinha e como conseguia tal
facanha, e a solucdao é muito
simples, ler e ler. Temos que
comecar as coisas pelo basi-
co. As vezes achamos que as
solucoes dos nossos proble-
mas sdo complexas, mas na
verdade somos nos que difi-
cultamos tudo”, falou Godoy.

Além disso, o empresa-
rio também destacou outros
momentos da palestra, como
quando Karnal falou sobre a
questdo de responsabilizar-

FOTOS: ACIL/RAFAELA SILVA

Diretores e conselheiros da ACIL ao lado de Leandro Karnal

mos os outros pelas nossas
falhas. “A culpa do insuces-
SO Ndo esta nos outros ou nas
situacoes. Na verdade tudo
depende de n6s mesmos, do
que podemos fazer para mu-
dar nossa realidade positiva-
mente. Além disso, temos que
ter o nosso tempo, nossa lista
de coisas a serem feitas, pois
se ndo temos um planejamen-
to com certeza fazemos parte
do planejamento de alguém”,
completou o empreendedor.
Parte da bilheteria arreca-

dada no evento foi revertida
para a Associacdao de Pais e
Amigos dos Excepcionais de
Limeira, que faz um lindo e
muito importante trabalho na
cidade. “Além de promover-
mos uma noite de profunda
reflexdo e conhecimento, o
evento teve mais esse objeti-
vo nobre. E com muita satis-
facdo que a ACIL esta desti-
nando parte da renda arrecada
da palestra a APAE”, enalte-
ceu o presidente da ACIL, Jo-
sé Mario Bozza Gazzetta.

AGENDA DE CURSOS

Qualidade na gestao -
Sera que sei gerir minha producao?

Data: 25 de Maio

Horario: 19h as21h

Objetivo: Toda empresa busca a otimizacdo de seus processos e resultados, mas
para tanto é preciso uma boa qualidade na gestdo. Serd que vocé sabe
identificar os gargalos na sua producdo? Serda que vocé sabe eliminar os
desperdicios? Os estoques sdo insuficientes ou excessivos? Vocé esta
conseguindo atender a sua demanda? Entenda o que € um PCP (Planejamento e
Controle da Producdo) e como ele pode te ajudar a solucionar tais
questionamentos. A palestra busca esclarecer como funcionam suas etapas e
queresultados esperar através de umcasoreal.

Publico-alvo: Empresdrios

Local: ACIL-RuaSantaCruz, 647 - Centro

Inscrigcdes: 3404-4902 / cursos@acillimeira.com.br

Investimento: Gratuito

Realizacao: Integra Unicampe ACIL

v Cuidadores de Idosos

Oficina Fluxo de Caixa

Data: 29 de maio|Horario:19h as 22h

Objetivo: Sensibilizar o participante sobre os aspectos importantes da gestdo finan-
ceira do negdcio, como contas a pagar e receber, fluxo de caixa e capital de giro.
Publico-alvo: MEI,MEE EPP

Local: ACIL - RuaSanta Cruz, 647 - Centro

Inscricoes: 3404-4902 / cursos@acillimeira.com.br

Investimento: Gratuito | Realizacdo: Sebraee ACIL

Uma solucdao para cada fase de seu negécio

Data: 30 de maio|Horario: 10has11h

Objetivo: Workshop para apresentacdo de linhas de financiamento da
DESENVOLVESP

Publico-alvo: Associadosda ACIL

Local: ACIL-RuaSantaCruz, 647 - Centro

Inscricoes: 3404-4902 / cursos@acillimeira.com.br

Investimento: Gratuito|Realizacdo: DESENVOLVE SPeACIL

Cuidadores de Adultos / Pos cirurgico

hAd

Anjos da Guarda

Cuidadores de idosos a domicilio

Cuidadores de Criangas

Acompanhantes em Hospitais

Medicacdes, banhos e curativos

Consultoria

www.anjosdaguardalimeira.com.br

contato@anjosdaguardalimeira.com.br

Rua Sdo Paulo, 36 - Sala A - ]Jd. Boa Vista
19 4103 2202 / 19 3792 0007 / 9 9971 8881

Cuidamos de quem voce ama
no melhor lugar do mundo....

Sua casa!
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Ideias praticas para melhorar a eficacia do setor de compras da empresa

A area de compras das empre-
sas esta cada vez mais em evi-
déncia por conta de suas fung¢des
estratégicas. Se antes o setor era
visto apenas como operacional,
responsavel por aquisi¢oes dos
mais diversos insumos e servi-
¢os, hoje suas acdes tém impacto
direto nos ntimeros. Isso porque,
atualmente, a area é diretamen-
te responsavel pela diminuicao
de custos e, por consequéncia,
colabora para o crescimento do
negocio. Essa reducdo é funda-
mental, ainda mais em tempos
de economia instavel, quando
conquistar novos clientes é um
desafio a mais. E por isso que re-
Ver e organizar processos é uma
das chaves para atingir resulta-
dos expressivos.

Se antes o setor de compras
realizava cotagGes com dois ou
trés fornecedores e finalizava
0 processo de aquisicdo com
0 que oferecia o menor preco,
hoje em dia, esse universo de
compras tem mais énfase em
negociacao e inteligéncia. Ja
pensou nas vantagens de tracar
uma estratégia para aquisicao
de itens em maior volume e,
assim, conseguir negociacoes
melhores? Ou entdao, em como

a negociacdo pode progredir
com o fornecedor mais adequa-
do para determinado produto
ou servico? Tudo isso é possi-
vel gragas a tecnologia.

Abaixo, algumas ideias para
ajudar a descomplicar e otimi-
zar o processo de compras:

1. Adotar uma plataforma
de comércio eletronico B2B —
Algumas areas de compras ain-
da seguem o modelo tradicional
de cotagOes que gera uma gran-
de carga operacional — seja por
ndo atingir o numero suficien-
te de propostas ou por onerar
a empresa com processos len-
tos. O modelo antigo é limitado,
demorado e, por isso, pode ser
mais custoso. E ai que entra a
plataforma eletronica. Com ela,
automatizar processos e buscar
fornecedores diferentes de uma
Unica vez torna-se totalmente
viadvel. Para conseguir economi-
zar mais, ter mais controle e go-
vernanca ou melhorar a colabo-
racao de seus fornecedores, as
solucdes B2B podem ser uma
boa pedida para sua empresa. Is-
S0 pois as transacdes eletronicas
minimizam o trabalho operacio-
nal e deixam os compradores li-

vres para as negociacoes. Elas
reduzem, em média, 15% dos
custos totais de operacao.

2. Manter um catalogo de
itens menores e do dia a dia -
A negociacdo de insumos basi-
cos, como material de escritorio
costuma tomar mais tempo do
que o necessario. Por isso, va-
le a pena criar um catdlogo com
esses produtos ou commodities,
0 que ajuda a equipe de com-
pras a ter mais tempo dedicado
as negociacoes mais estratégicas
da sua companhia. Aqui se apli-
ca a maxima de que quanto mais
tempo economizado em tarefas
de rotina, maior o volume de di-
nheiro no caixa. Outra possibili-
dade é terceirizar as aquisi¢coes
de itens ndo estratégicos e focar
apenas nas compras que impac-
tam diretamente o negocio.

3. Nao subestimar compras
menores relacionadas a opera-
¢do — O barato pode sair caro.
Por isso, prefira adquirir produ-
tos e servicos de qualidade. Se
vocé tem uma fabrica que de-
pende de um maquinario pesa-
do para funcionar, é certo que
as pecas sdo fundamentais pa-

CONVENIOS ACIL

A ACIL, atraués de parcerias com empresas e instituicoes, desenvolueu uma série de

conuénios para proporcionar descontos e beneficios para os associados, funcionarios e

dependentes em diversas dreas. Conheca nossos parceiros:

PLANO DE SAUDE

sanla.'_casa

saude
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EINSTEIN

ORGANZACAO ENSTEN DE ENSNO
LMERA

C

YWSICOOBACICRED

Cooperativa de Crédito

Como utilizar os conuénios: entre com o login e senha utilizados para acessar

Faculdade de Administracdo e Artes de Limeira
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£ ANHANGUERA CENTRO DE INTEGRAGAO EMPRESA-ESCOLA
EDUCACIONAL
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o sistema de consultas, clique na aba SPCA » DIVERSOS » CONVENIOS »
DECLARACAO DE ASSOCIADOS. Feito isso, basta escolher o conuénio a ser

utilizado, preencher os campos com todos 0s dados solicitados e para
finalizar, imprimir a guia gerada pelo sistema.

ra vocé. Ndo tente brigar apenas
por precos nesses casos. Fique
atento nao so a qualidade do que
compra, mas também ao aten-
dimento que o seu fornecedor
presta. Nesse caso, contar com
bons parceiros para ter suporte
sempre é valido.

4. Buscar o maximo de in-
formacdo possivel — Em geral,
quem tem mais informacao, tem
mais poder nas negociagoes. Se-
guindo esta légica, nos itens da
curva A, ou seja, aqueles mais
importantes ou com maior im-
pacto, busque conhecer a fundo
toda a composicdo de custo de
cada um dos produtos. Isto lhe
permitira entender a variagdo dos
custos do seu fornecedor e inibir,
assim, aumentos sem justificati-
va ou com explica¢des dubias. O
modelo conhecido como “plani-
lha aberta” pode ser uma podero-
sa ferramenta para isto. Monte a
composicdo de custo de um dos
materiais a serem negociados,
especificando, por exemplo, o
peso de cada matéria prima con-
templada. Ao negociar com seus
fornecedores, apresente os valo-
res previstos na planilha e mos-
tre que vocé domina os gastos

e investimentos relacionados a
producdo. Assim, é possivel ne-
gociar com mais transparéncia
durante todo o processo.

5. Aproveitar as vantagens dos
leilGes reversos — Itens especificos
e de alto valor podem ser negocia-
dos por um leildo reverso. Nele,
é possivel publicar demandas de
compras em uma plataforma eletro-
nica, enquanto todos os fornecedo-
res sao convidados a participar. Ao
contrario do convencional, no leildo
reverso os fornecedores dao lances
decrescentes até atingirem seu li-
mite de menor preco. Dessa forma,
vocé faz negociacdes rapidas, com
auditabilidade, transparéncia e tem
mais chances de conseguir o menor
preco. Com leildes reversos, muitas
companhias conseguem economi-
zar até 35% do valor inicial do pro-
duto. Mas lembre-se: o preco ndo
deve ser o tnico diferencial quan-
do a aquisicao for de produtos e ser-
vicos ligados ao seu core business.
Nesses casos qualidade, suporte do
parceiro e atendimento tém mais
peso e devem ser combinados para
definir o melhor fornecedor.

Fonte: Portal Administradores
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